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Leasing odpowiada na pytania

Oferowanie klientom leasingu finansowego zapewnia
wyjatkowg przewage nad konkurencja.

Ponizsze czesto zadawane pytania
pomodg Ci zrozumiec¢ proces leasingu,
poznac korzysci ptyngce z leasingu

i rozwiac najczestsze obawy

(potencjalnych) klientow:

P: Czym jest leasing?

Mowigc najprosciej, leasing to szczegolna forma finansowania
obejmujgca umowe na wykorzystanie przez przedsiebiorstwo
konkretnego urzadzenia (lub urzadzen) lub oprogramowania
przez okreslony czas (zazwyczaj od 24 do 72 miesiecy).
Przed zawarciem umowy uzgadnia sie state, regularne kwoty
ptatnosci. Kwestia wtasnosci aktywow rozni sie w zaleznosci
od wymagan.

P: Czym jest DLL?

Firma DLL to globalny dostawca ustug leasingu i finansowania
sprzetu, ktore specjalizuje sie w rozwigzaniach finansowych dla
sprzedawcow. DLL jest spotka zalezng w petni kontrolowang
przez Rabobank Group, jeden z najlepiej ocenianych na Swiecie
prywatnych bankow.

P: Jakie s mocne strony firmy DLL?

» Autentyczna wiedza na temat sprzetu oraz specjalistyczna
wiedza rynkowa i finansowa

» Kompleksowa oferta: ustugi leasingu, administracji oraz
zarzadzania ryzykiem i sprzetem

» Globalna sie¢ wspierajaca lokalne marki we wszystkich
miejscach Swiata

» Elastyczne, przystosowane do potrzeb mozliwosci
finansowania

+ Staty dostep do funduszy

P: Dlaczego warto oferowac leasing?

Oferowanie leasingu daje wiele korzysci. Nasze doswiadczenie
pokazuje, ze przy wyborze leasingu klienci czesto kieruja

sie mozliwoscig uwolnienia lub wygenerowania kapitatu
obrotowego.

Korzysci dla Ciebie:

» tatwiejsze zawieranie transakcji sprzedazy
» Utrzymanie klientéw w wyniku powtoérnej sprzedazy

» Dodatkowe mozliwosci sprzedazy z uwagi na ewentualng
obstuge, konserwacje i dostawy czesci zamiennych

» Poprawa obrotu i marzy
» Przewaga konkurencyjna

P: W jaki sposob firma DLL udziela Ci wsparcia?

» Pomoc w konstruowaniu umoéw ze strony specjalistow
finansowych, ktérzy doskonale znajg rynek, na ktorym
prowadzisz dziatalnos¢

» Krotki czas rozpatrywania wnioskéw i wysoki stopien
akceptacji wnioskow

*  Wyjatkowe narzedzie internetowe pomagajgce szybko i
wydajnie zarzadzac procesem finansowania i zawierania
transakdji

* Indywidualne wsparcie. W razie potrzeby nasi pracownicy
moda spotkac sie z Twoim klientem.



P: Kiedy warto zaoferowac leasing?

« Jezeliklient potrzebuje sprzetu lub elastycznej formy
finansowania

» Jezeliklient chce zachowac linie kredytowe na potrzeby
innych inwestycji

« Jezeli dana opcja finansowania oferuje przewage w
stosunku do konkurencji

» Jako alternatywe wobec znizki

* W ramach dziatan promocyjnych

» Jezeli z ptatnosc¢ gotdowkowa stanowi dla klienta problem
natury etycznej lub technicznej.

P: Czy w okresie leasingu moge dodac¢ produkt do umowy?

Tak. W okresie umowy mozna swobodnie dodawac lub
wymieniac sprzet. W zaleznosci od potrzeb klienta okres
uzytkowania dodawanych urzadzen moze konczyc¢ sie w tym
samym lub w innym terminie.
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P: Co dzieje sie w przypadku odrzucenia wniosku klienta?
Otrzymasz zawiadomienie o decyzji. Jezeli klient ma pytania,
zachec go do kontaktu z naszym przedstawicielem ds. obstugi
sprzedazy, ktory wyjasni powody odrzucenia wniosku.

P: Czy do kazdego wniosku musze dotgczy¢ sprawozdanie
finansowe klienta?

Tak. Zawsze zalecamy uzyskanie od klienta sprawozdania
finansowego. Znaczaco przyspiesza to proces wnioskowania.

P: Jak dtugo trwa proces przyznawania leasingu?
Zazwyczaj decyzje o przyznaniu leasingu podejmowane sg w
ciggu kilku dni, o ile dysponujemy wymaganym wnioskiem i
sprawozdaniami finansowymi.

P: Co dzieje sie pod koniec okresu leasingu?

Wszystko zalezy od szczegotow umowy. Nasze umowy jasno
przedstawiajg mozliwosci na koniec leasingu. R6znig sie one w
zaleznosci od rodzaju finansowania, o jakie ubiega sie klient.



